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Аннотация: МСФО 15 "Выручка по договорам с покупателями" был принят 

с целью стандартизации подходов к признанию доходов и повышения 

прозрачности финансовой отчетности. Стандарт заменил различные локальные 

методы учета выручки, предлагая единую модель, основанную на выполнении 

обязательств по договорам. В статье рассматривается пятиэтапная модель 

признания выручки и ее применение в различных отраслях экономики. Также 

анализируется влияние стандарта на бухгалтерскую отчетность компаний, на 

раскрытие информации и принятие решений пользователями отчетности. 

Приведены примеры из разных отраслей, таких как строительство, 

телекоммуникации и розничная торговля, что позволяет оценить роль стандарта 

в различных контекстах. 
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Методология: 

Статья использует нормативный и сравнительный анализ МСФО 15. 

Рассматриваются положения стандарта, его основные отличия от 

предшествующих регуляций, таких как МСФО 18 и МСФО 11, а также влияние 

на учетную политику. Приводятся примеры компаний из различных секторов, 

что позволяет понять специфику применения стандарта в разных индустриях. 

Кроме того, анализируются последствия применения стандарта в странах с 

различными законодательными и бухгалтерскими традициями. 

Введение: 

До внедрения МСФО 15 в учетной практике различных стран 

использовались разные подходы к признанию выручки, что создавало трудности 

при сопоставлении отчетности компаний, работающих в международной среде. 

Различия в учетной политике, особенно между отраслями с долгосрочными 

договорами и отраслями с быстрым оборотом товаров и услуг, приводили к 

сложностям в оценке финансового состояния и операционных показателей. Для 

решения этих проблем был принят МСФО 15, который предлагает единую 

пятиэтапную модель признания выручки. Этот стандарт стал обязательным для 

большинства компаний с 1 января 2018 года и нацелен на унификацию подходов 
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к учету выручки и повышение прозрачности информации, раскрываемой в 

финансовой отчетности. 

Основной принцип МСФО 15 заключается в признании выручки тогда, 

когда компания выполняет свои обязательства перед покупателем и передает ему 

контроль над активом (товаром или услугой). В отличие от предыдущих 

стандартов, здесь подчеркивается не только факт поступления дохода, но и 

момент передачи контроля, что более точно отражает суть экономических 

операций. 

Пятиэтапная модель признания выручки: 

МСФО 15 предлагает пятиэтапную модель для признания выручки. Эта 

модель является универсальной и может быть применена к любому типу 

договоров с покупателями. Рассмотрим каждый из этих этапов подробно. 

1. Идентификация договора с покупателем: На этом этапе компания 

должна убедиться, что договор содержит четко определенные права и 

обязательства. Одним из ключевых факторов является вероятность того, что 

компания получит компенсацию за предоставленные товары или услуги. В 

случае значительных сомнений в получении вознаграждения, выручка не 

признается до тех пор, пока неопределенность не будет устранена. Важно 

отметить, что договор может быть как письменным, так и устным, или даже 

подразумеваемым, что делает этот этап гибким, но требующим особого 

внимания к деталям. 

2. Идентификация обязательств к исполнению: Второй этап 

заключается в разделении договора на отдельные обязательства к исполнению. 

В каждом договоре может быть одно или несколько обязательств. Для компаний, 

работающих в сфере комплексных услуг или долгосрочных проектов, 

разделение обязательств может представлять собой сложную задачу. Например, 

в договоре на строительство может быть несколько этапов работ, и каждый из 

них может рассматриваться как отдельное обязательство, если оно приносит 

отдельную экономическую выгоду покупателю. Правильная идентификация 

обязательств к исполнению важна для точного отражения выручки в отчетности. 

3. Определение цены сделки: Определение цены сделки представляет 

собой важный и зачастую сложный процесс, особенно когда цена может 

варьироваться в зависимости от условий договора. Например, переменные 

вознаграждения, такие как бонусы за выполнение обязательств раньше срока или 

штрафы за задержки, усложняют этот этап. МСФО 15 требует, чтобы компании 

применяли профессиональные суждения при оценке переменной составляющей 

цены сделки. Компании должны учесть все возможные результаты и вероятность 

их наступления, что требует применения аналитических моделей и тщательного 

анализа условий договоров. 
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4. Распределение цены сделки между обязательствами к 

исполнению: На этом этапе цена сделки распределяется между отдельными 

обязательствами к исполнению. Это должно быть сделано на основе 

справедливой стоимости каждого обязательства. Для компаний, которые 

предоставляют комплексные услуги или продают пакеты товаров и услуг, задача 

распределения цены может стать вызовом, так как каждый элемент договора 

должен быть оценен индивидуально. Например, в договоре на поставку 

оборудования и последующую техническую поддержку выручка должна быть 

распределена пропорционально справедливой стоимости каждой составляющей. 

5. Признание выручки при исполнении обязательств: Выручка 

признается по мере выполнения обязательств перед покупателем. Это может 

происходить двумя способами: в момент передачи контроля над товаром или на 

протяжении времени — в зависимости от того, как предоставляется услуга или 

передается товар. Для долгосрочных договоров, например, в строительстве, 

выручка может признаваться на основе степени завершенности работ. Этот 

подход способствует более точному отражению экономической сути сделки и 

снижает риски искажения данных в отчетности. 

Примеры применения стандарта: 

Рассмотрим более подробно применение МСФО 15 в различных 

отраслях, что поможет лучше понять его влияние на учетную политику. 

1. Строительная отрасль: В строительной индустрии компании 

заключают долгосрочные договоры, часто охватывающие несколько отчетных 

периодов. Ранее выручка признавалась в основном по мере поступления 

платежей, что могло не отражать фактическое выполнение работ. МСФО 15 

требует признания выручки на основе выполнения обязательств, что требует 

тщательного мониторинга выполнения этапов работ. Например, строительные 

компании должны регулярно оценивать степень завершенности проектов для 

того, чтобы правильно признавать доходы. Этот подход улучшает точность 

финансовой отчетности и позволяет инвесторам более точно оценивать 

финансовое состояние компании. 

2. ИТ и телекоммуникации: В ИТ-секторе и телекоммуникациях 

компании часто сталкиваются с комплексными договорами, включающими 

несколько элементов, таких как продажа оборудования, программного 

обеспечения и технической поддержки. Применение МСФО 15 требует от 

компаний разделения каждого обязательства по договору и признания выручки 

по мере их выполнения. Например, если компания продает программное 

обеспечение с последующей годовой поддержкой, выручка должна быть 

признана отдельно за каждую услугу — при продаже и по мере предоставления 

технической поддержки. 
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3. Розничная торговля: В розничной торговле часто встречаются 

ситуации, когда к сделкам применяются скидки, программы лояльности или 

бонусные баллы. МСФО 15 требует, чтобы выручка признавалась с учетом 

будущих обязательств по предоставлению скидок или бонусов. Это означает, что 

часть выручки от продаж может быть отложена до тех пор, пока покупатели не 

воспользуются своими бонусами или скидками. Это усложняет учет, но 

обеспечивает более точное отражение доходов в отчетности. 

Влияние на финансовую отчетность: 

МСФО 15 внес значительные изменения в порядок раскрытия информации 

о выручке в финансовой отчетности компаний. Во-первых, компании теперь 

обязаны раскрывать подробную информацию о типах обязательств, которые они 

взяли на себя в рамках договоров с покупателями. Это включает в себя 

детализированное описание каждого обязательства, а также сроки его 

выполнения. 

Во-вторых, требования стандарта увеличивают нагрузку на компании по 

оценке цены сделки и распределению выручки между обязательствами. Это 

требует применения профессиональных суждений и оценки справедливой 

стоимости обязательств, что может быть сложно в условиях переменной цены 

или сложных договоров. Например, при предоставлении услуг в рамках 

долгосрочных договоров компании обязаны оценивать, насколько точно они 

могут предсказать будущие доходы, что требует применения специальных 

моделей и методов оценки.  

Кроме того, стандартизация учета выручки позволяет сократить количество 

возможных манипуляций с данными. Ранее компании могли откладывать 

признание выручки или, наоборот, признавать доходы заранее, чтобы улучшить 

свои финансовые показатели. МСФО 15 требует более строгого контроля за 

исполнением обязательств и уменьшает возможности для таких манипуляций, 

что повышает доверие к отчетности. 

Ожидаемые результаты: 

Одним из ключевых результатов внедрения МСФО 15 является повышение 

доверия к финансовой отчетности компаний. Унификация правил признания 

выручки позволяет лучше сопоставлять результаты деятельности компаний в 

разных отраслях и странах. Это особенно важно для инвесторов и аналитиков, 

которые основывают свои решения на анализе финансовых данных. 

МСФО 15 также способствует улучшению корпоративного управления, так 

как компании вынуждены более тщательно контролировать выполнение 

обязательств перед покупателями и оценивать стоимость своих услуг и товаров. 

Это приводит к улучшению качества управления доходами и увеличивает 

эффективность работы компаний.  
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Заключение: 

МСФО 15 "Выручка по договорам с покупателями" сыграл ключевую роль 

в унификации подходов к учету выручки на международном уровне. Его 

внедрение улучшило прозрачность финансовой отчетности и сделало ее более 

сопоставимой для инвесторов и других пользователей. Пятиэтапная модель 

признания выручки, предложенная стандартом, привела к более точному 

отражению исполнения обязательств компаний и снижению возможности 

манипуляций с доходами. 

Компании, особенно в таких отраслях, как строительство и ИТ, столкнулись 

с трудностями при распределении цены сделки и оценке выполнения 

обязательств, что потребовало от них значительных усилий по адаптации 

учетной политики. Однако внедрение МСФО 15 способствует повышению 

доверия к финансовой отчетности и улучшению управления доходами. 

Перспективы дальнейшего применения стандарта остаются 

положительными: он уже доказал свою эффективность в повышении качества 

отчетности и укреплении корпоративного управления. В будущем МСФО 15 

продолжит играть важную роль в стандартизации учета на глобальном уровне, 

способствуя созданию более прозрачных и устойчивых компаний.  
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